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Passion for innovation

Als Unternehmen der international agierenden TASI-Group steht innomatec fir Innovation, Maschinen und Technik. Wir
entwickeln und fertigen individuelle, intelligente Lésungen im Bereich der Funktions- und Dichtheitspriifung fir namhafte
Kunden u.a. aus der Automobil-, Medizintechnik-, Hausgerate- und Heizungs-/Sanitarindustrie. lhre elektrische Zahnburste,
Bremsleitung, Spllmaschine oder Heizungspumpe wurden zum Beispiel mit unseren Anlagen gepriift.

Business Development Manager (m/w/d) - Medizintechnik

Das k6énnen Sie von uns erwarten

= Anspruchsvolle, abwechslungsreiche Aufgaben mit eigenem Gestaltungsspielraum

= Umfangreiche Einarbeitung und individuelle Karriereplanung mit eigenem Weiterbildungsbudget

=  Flexible Arbeitszeiten, die zu lhnen passen (Gleitzeitmodell) und Mdglichkeit fir Homeoffice

=  Krisensicherer Arbeitsplatz

= Attraktive soziale Leistungen, u.a. betriebliche Altersvorsorge, vermégenswirksame Leistungen, kostenfreie Getranke

lhre Aufgaben
= Kontinuierliche Entwicklung und Umsetzung von Strategien zur Ansprache und Durchdringung von Kunden aus der Medizin-

branche mit dem Ausbau des medizinischen Kundenstamms, u.a. auf Messen und Fachausstellungen

= Sie unterstitzen bei der Umsetzung der jahrlich festgelegten Verkaufsziele, identifizieren Zielkunden und beraten Interessenten
leidenschaftlich gern I6sungsorientiert zu ihren Bedarfen

= Durch lhre detaillierten Bedarfsanalysen und Marktbeobachtungen sind Sie jederzeit bestens geriistet um Trends zu erkennen
und Geschéaft zu generieren und tiberzeugen durch die Bereitstellung von professionell-aufbereiteten Benchmarking-Material

= Bei der Gestaltung von Produktentwicklungsgruppen und verkaufsférdernden MaBnahmen bringen Sie lhre Ideen mit ein und
arbeiten eng mit den Teams aus Vertrieb, Marketing und Technik zusammen um die Umsatz- und Neukundenentwicklungsziele
sicherzustellen

Darum Sie

=  Sie verfiigen Uber ein abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt Ingenieurwissenschaften oder eine vergleichbare Qualifikation

= Sie begeistern sich leidenschaftlich fur den Verkauf und haben mind. 5 Jahre Berufserfahrung im Umgang mit Kunden der
Medizintechnik in den Bereichen Vertrieb, Applikationen und Kundensupport

= Ausgeprégte Vertriebsaffinitat und nachgewiesene Erfolgsbilanz bei der Neukundenakquise kdnnen Sie vorweisen

= Beiden Kunden vor Ort fiihlen Sie sich am wohlsten, daher freuen Sie sich auf eine reiseintensive Gestaltung lhrer Tatigkeit im
Raum Siuddeutschland

= Betriebswirtschaftliche Auswertungen sind Ihnen vertraut und Dokumentationen tiber Mitbewerberverhalten, Verkaufsférderungs-
und Werbemalfinahmen, Sonderaktionen, Marktanteile, Angebotsstatistik, Lieferzeiten und Produkttrends haben Sie fir die
Vertriebsleitung immer parat

=  Sie besitzen eine ausdrucksstarke Kommunikationsféhigkeit in deutscher und englischer Sprache

=  Sie arbeiten selbststéandig und treiben leidenschaftlich die Geschéaftsentwicklung voran, deren Ergebnisse Sie eindrucksvoll und
wortgewandt prasentieren

= Personlich sind Sie ein kreativer Problemldser mit rascher Auffassungsgabe, Entscheidungsfreude und hoher Flexibilitat

=  Sie haben einen hohen Qualitdtsanspruch an lhre eigene Arbeit und agieren dabei kostenbewusst und ergebnisorientiert

Hat diese herausfordernde und verantwortungsvolle Position |hr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre
aussagekraftige Bewerbung unter Angabe des frihestmdglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung.
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